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Bl piac

Oracle Analytics Cloud szemszogébé

Molnar Tamas




Bl eszkozok 2019-ben

Egyre erosodo érdeklodés a Bl megolddsok irant,
ezzel parhuzamosan kezdenek koérvonalazodni a
piaci poziciok is...

B Piaci kihivok
B Piacvezetdk

A Gartner szerint 21 "jegyzett” szerepld

van, ebbdl 4 piacvezeté megoldas, de

gyakorlatilag itthon ebbdl 2(1?) eszkdz
dominalja a piacot...

W Valds igény
W Vélt igény

Egyre er6sebb az erdeklédés az ugyfelek
részérdl. Ennek a hatterében egyrészt
szUkségszer(ség, masrészt bizonyos

szintig félreértés is all!

mIT

W Uzle

Egyre kevesbé jatszik szerepet a
valasztasban az IT, jellemz&en az Uzleti
terdlet szempontjai gyéznek



Milyen iranyba mozog a piac?

ADATFELDOLGOZAS INTEGRACIOK EGYUTTMUKODES

55 &

Kulsé megoldasok B&vUIG, de erdsen
integralasa a lehetoségek kézben tartott
kibovitése céljabdl funkcionalitas a
¢ megosztasi, es
integralt egyuttmuakodési

adattranszformaciora lehetbségekben




Mi alapjan vdlasztanak az Ugyfelek
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A  Képessegek

A hazai piacon a legtobb Mennyire kénnyen
Ugyfél ez alapjan hozza sajatithato el, és
meg a vegsd dontést... hasznalhatd az eszk6z

Ismertség |d6
Elérhetd informaciok kore Mennyire gyorsan lehet
(tudnak-e rdla, vagy sem), elkezdeni hasznalni?

a kdzossegi tamogatas




Atlagos dontési folyamat egy Uj Bl eszkdz kivalasztdsandil

Igény felmerulése

Jellemz&en valamilyen mar A lehetdségek
régota hizddo problema megismerésenek igenye
megoldasa inditja el a
folyamatot

\

p2:2:23

Az ismert lehetdségek szamitasba vétele

Tobbnyire egy-egy nyitottabb Gyakran itt valt iranyt az
Uzleti felhasznald elGzetes igény, vagy akar teljesen el is
tapasztalatai, vagy rosszabb hal, “raérink arra meg”

esetben feluletes ismeretei alapjan alapon




W

Ahogy egyre t6bb ceg kezdi el hasznalni
valamelyik Bl eszk6zt, ugy érezhets egy
exponencialis ndvekedes a piacon.

Nagy szerepe van oktatasnak az Ggyfél
elkotelezddes kialakitasaban.




ABILITY TO EXECUTE

Hol tart a piacon az Oracle Analytics Cloud?

2018

@ Tableau @ Microsoft
@ Qi
MicroStrategy o
@ Sisense
slg Though.lSpot @ Salesforce
@:sSAsS
Looker @@ Domo
i SAP
Information Builders @ Oracle ' ° ®
TIBCO Software
o
1BM
BOARD International @
Yellowfn @
Pyramid Analytics @
Logi Analytics gy
COMPLETENESS OF VISION > As of February 2018 © Gartner, Inc
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ABILITY TO EXECUTE

2019

@ Tableau

ThoughtSpot .. Qik

@ Microsoft

MicroStrategy @
Looker @ Sisense@ @ salesforce
TIBCO Software
@ sAs
GoodData @ Domo @ -
i SAP
BOARD International @ Yellowfn
Logi Analytics @ Oracle
Information Builders BM@
Pyramid Analytics® st
COMPLETENESS OF VISION —_— As of January 2019 © Gartner, Inc




Mit is jelent ez a
gyakorlatban?

Alapvetéen az OAC képessegeit tekintve teljesen egyenerték(
megoldas akar a két piacvezetd eszkdzzel dsszevetve is!

Modern, konnyen hasznalhatd fellleten keresztul nydjtia az
Osszes szukséges funkcionalitast.

Er6sen tamaszkodhat a mar meglévd Ugyfélbazisra, ami nagy
elény ezen a piacon.

Fokuszban levd megoldasként, szamos eléremutato fejlesztéest kap.

KIHIVASOK

Nem egytermékes ceg (Tableau) egyetlen terméke, és nem egy
business megoldasbdl (Power Bl) fejlodott ki

Az Uzleti felhasznaldkat kellene meggydzni, akiknek tobbnyire
nincs kozvetlen kapcsolata az Oracle egyéb megoldasaival.

Hangsulyozottabba kell tenni a komplex feladatokra vald
alkalmazhatosagot.

Joval kisebb ko6z6sségi hattér, mint a piacvezetd megoldasok
esetében.




Lehetséges fejlodési iranyok

Az Uzleti felhasznalok elérése

Kozosség epitése

Edukacio







